
10. En función a que los proveedores locales ofertan el menor precio y considerando que darles la oportunidad generaría oportunidades de empleo, desarrollo de proveedores locales y por lo tanto dinamizarían la economía local; se 
decidió su contratación, generando órdenes de compra por las casacas para los dos proveedores de manera compartida

Cajamarca, marzo 2007

6. En el cuadro comparativo se observa que J&R y NICNOR, empresas locales, tienen los mejores precios (menor precio que el referencial, inclusive) luego Delta Confecciones y finalmente INTEXAP SRL
7. Considerando que la cantidad a confeccionar es alta y que sería muy difícil que un solo proveedor cumpliera con los plazos, se propuso que la producción lo hagan los dos primeros proveedores, para ello se consultó a NICNOR si 
podrían aceptar reducir su precio al que propuso J&R, con ello estarían en las mismas condiciones y se aseguraba la entrega en menor plazo. Cabe señalar que no se pidió modificación de cotización antes de analizar y proponer al mejor 
proveedor, la propuesta que se hace de bajar su precio es cuando ya teníamos al mejor proveedor y con la intención de poder cubrir capacidad de producción.

8. En compañía de los representantes del Gobierno Regional y Local (miembros de la Secretaría Técnica), se visitó a los proveedores J&R y NICNOR, y sugirieron que los proveedores deberían precisar como se organizarían para poder 
cumplir con la entrega oportuna, porque a la primera impresión no se abastecerían

9. Los proveedores nos alcanzaron información indicando que sumado a las 30 maquinas que en conjunto poseen, pueden agregar a 4 productores locales, haciendo un total de 45 maquinas y que organizados en dos turnos de 
producción cumplirían hacer el pedido en 55 días, con entregas graduales desde el décimo día de iniciado el servicio.

2. Se identificaron a tres proveedores locales en el rubro de textiles que podrían confeccionar casacas y mochilas: J&R Negociaciones, Nicnor Servicios Generales EIRL y TEX Cajamarca  SRL.  Se consideraron a estos tres proveedores 
por sus trabajos realizados a otras empresas, por los volúmenes confeccionados, calidad de sus productos, etc.

3. Siendo consecuente con la política de Desarrollar Proveedores Locales, permitiendo generar mano de obra en Cajamarca, se hizo el proceso con los tres proveedores locales mencionados. Se les brindo a cada uno las características 
de las prendas a confeccionar y se les pidió sus respectivas cotizaciones

4. Se pidieron referencias en cuanto a organización y capacidad de respuesta de cada una, RECURSOS ayudó en ello, siendo los resultados: 
a. J&R, empresa reconocida en medio local, con capacidad instalada propia, solidad organización y con respuesta oportuna de sus servicios. 
b. NICNOR, empresa reconocida en el medio local, ha mejorado su capacidad instalado con más máquinas, su crecimiento ha sido muy bueno en los últimos años, calidad de sus productos, y con capacidad de respuesta. 
c. TEX Cajamarca, agrupa a pequeños confeccionistas, no han producido en grandes cantidades, deficiencias en su organización, no hay respuesta inmediata

5. Para complementar este proceso y comparar si los precios locales ofertados son  competitivos y promedios del mercado se decidió cotizar también con proveedores de la ciudad de Lima, obteniéndose la propuesta de dos proveedores: 
INTEXAP S.R.L y Delta Confecciones.

AYUDA MEMORIA PROCESO SELECCIÓN PROVEEDORES PARA LA CONFECCION DE CASACAS

El componente Mi Mochila Escolar del Proyecto de Emergencia Educativa contempla la entrega de casacas para los niños del primero a sexto grado. Para la adquisición de los materiales se realizó un proceso de selección de proveedores 
con las consideraciones siguientes.
1. Para hacer los cálculos de costos en el perfil del proyecto, se tomo como base los precios referenciales o promedios del mercado que los señores de RECURSOS SAC nos brindaron. Cabe mencionar que esta organización viene 
trabajando el proyecto Desarrollo de Proveedores y cuentan con información, así mismo conocen de la performance de cada proveedor.



PROYECTO EMERGENCIA EDUCATIVA

CUADRO COMPARATIVO CONFECCION MATERIALES TEXTILES - CASACAS

ITE
M PRODUCTO DESCRIPCION CANT.

PRECIO 
REFER.

TOTAL 
REFERENCIA

S/. S/.

PRECIO CANTIDAD TOTAL PRECIO CANTIDAD TOTAL PRECIO CANTIDAD TOTAL PRECIO CANTIDAD TOTAL PRECIO CANTIDAD TOTAL PRECIO CANTIDAD TOTAL

2

Casacas para 
alumnos hasta 
segundo grado

Tela impermeable nylon o 
tazlan, forro polar, con 
capucha y logotipo    10,000       26.20    262,000.00    26.18    10,000.00    261,800.00    26.18    10,000.00    261,800.00      29.988    10,000.00    299,880.00    28.00    10,000.00    280,000.00    17.00   10,000.00    170,000.00   29.155   10,000.00      291,550 

4

Casacas para 
alumnos de tercer 
a sexto grado

Tela impermeable nylon o 
tazlan, forro polar, con 
capucha y logotipo     6,000       41.30    247,800.00    41.65      6,000.00    249,900.00    42.84      6,000.00    257,040.00      46.648      6,000.00    279,888.00    44.00      6,000.00    264,000.00    18.50     6,000.00    111,000.00   30.345     6,000.00      182,070 

6
Casacas para 
profesores

Tela impermeable nylon o 
tazlan, forro polar, con 
capucha y logotipo     1,200       49.48      59,376.00    47.60      1,200.00      57,120.00    50.20      1,200.00      60,240.00      51.170      1,200.00      61,404.00    48.00      1,200.00      57,600.00    32.00     1,200.00      38,400.00   34.510     1,200.00        41,412 

   569,176.00    568,820.00    579,080.00    641,172.00    601,600.00    319,400.00      515,032 

NOTAS:

27/03/2007 (presentación 
extemporánea)

REFERENCIAS

FECHA DE PRESENTACION DE PROPUESTAS

OBSERVACIONES Los precios incluyen IGV Los precios incluyen IGV Los precios incluyen IGV No se especifica si sus precios 
incluyen IGV y el  traslado a 
Cajamarca.             Su cotización 
fue presentada en formato 
preimpreso, sin detallar mayores 
especificaciones, con borrones.

Los precios incluyen IGV, pero 
no indica si el precio incluye 
traslado a Cajamarca

22/02/2007 09/03/2007 09/03/2007
27/03/2007 (presentación 

extemporánea)

No especificó.

Casaca en taslán 720, con forro 
polar y bordado computarizado, 
cierres con dientes gigantes o 
gruesos.

FABRICANTES de prendas de vestir (Información obtenida de SUNAT). 
Proveedores locales que prestan servicios a Minera Yanacocha, y 
principales contratistas.  La calidad de sus confecciones responden a 
exigencias de sus clientes.

FABRICANTES de prendas de vestir 
(Información obtenida de SUNAT).  
Empresa con experiencia en el rubro, 
exportadores, ubicados en la ciudad de 
Lima

FABRICANTES de prendas de 
vestir (Información obtenida de 
SUNAT).Confeccionista con 
trayectoria, exportador.

VENTA AL MAYOREO DE 
PRODUCTOS TEXTILES, Persona 
Natural (Información obtenida de 
SUNAT).No se conoce otras 
referencias.

FABRICANTES de prendas de 
vestir (Información obtenida de 
SUNAT).No se conoce otras 
referencias.

No especificó.

TIEMPO DE ENTREGA 

No especificó. 60 díasEntregas parciales, Entrega total 55 días

DETALLES TECNICOS

TOTAL GENERAL

Casacas Confeccionadas en tela Nylon 
o taslán con forro polar

Casacas Confeccionadas en tela impermeable (Taslán) con forro polar 
importado, con capucha y logotipo bordado a colores. Cierres tipo tractor 
de buena calidad. Garantía por defectos de producción, Costuras dobles, 
hilos resistentes. (Presentó muestra)

DELTA CONFECCIONES

Casacas Confeccionadas en tela 
Nylon o taslán con forro polar y 
logotipo

PROVEEDORES COTIZACIONES OBTENIDAS POR GOBIERNO REGIONAL

CONFECCIONES  ACKERMAN

Casaca en taslán, con forro polar y 
bordado en el pecho

INDUSTRIA TEXTIL KELLY S.A.
J&R NEGOCIACIONES  

(CAJAMARCA)
NICNOR SERVICIOS GENERALES 

EIRL (CAJAMARCA)
INTEXAP S.R.L (

1. El mejor precio lo tienen J&R Negociaciones y Nicnor Servicios Generales, proveedores locales.

sus precios iguales a los de J&R Negociaciones, quienes aceptaron.

3. El costo total de la producción asignada a ambos proveedores asciende a S/. 568,820.00, menor al costo de referencia S/. 569,176.00

2. A efectos de cubriri la producción en el tiempo, se decidió compartir la misma entre los dos proveedores locales, solicitando a NICNOR que mantuviera


